
 

 

 

 

  

DAS IST EIN JOB, DER ZU IHNEN PASST?  
DANN FREUEN WIR UNS, SIE KENNENZULERNEN 

Senden Sie uns bitte zur Vorbereitung auf ein erstes Gespräch Ihren 

Lebenslauf mit Angaben zu Gehaltsvorstellungen und Verfügbarkeit per 

E-Mail an Mark Rochelt, personal@conceptbau.de 

 

CONCEPT BAU GmbH 
Hans-Cornelius-Straße 4 
82166 Gräfelfing   
www.conceptbau.de 

 

Zur Verstärkung unseres Teams suchen wir einen motivierten und engagierten 

 

Immobilienberater  (M/W/D) 

 

ÜBER UNS 

Als Projektentwickler und Bauträger und Teil des französischen Konzerns BASSAC SA schaffen wir, die CONCEPT BAU, moderne Eigentums-

wohnungen für Menschen in München und Umgebung. Dabei setzen wir Maßstäbe in Planung, Qualität und Innovation und legen großen 

Wert auf die Entwicklung lebenswerter Wohnimmobilien sowie die Mitgestaltung des Stadtbildes. Heute können wir auf über 40 Jahre Erfah-

rung im Wohnungsbau zurückblicken und haben seither mehr als 7.500 Wohnungen, Reihen- und Doppelhäuser geplant und realisiert. 

DAS BIETEN WIR IHNEN  

• Eine verantwortungsvolle und abwechslungsreiche Tätigkeit bei einem namhaften Münchner Bauträger 
• Attraktive Vergütung mit Fixum und leistungsbezogener Provision 
• Flexible Arbeitszeiten  

• Kollegiales und aufgeschlossenes Arbeitsklima 

• Ein familiäres Arbeitsumfeld mit flachen Hierarchien 

• Teamevents und Betriebsausflüge 

• EGYM Wellpass 

• Home-Office möglich 

IHRE AUFGABEN 
 

• Beratung und Betreuung von Kunden vom Erst-
kontakt bis zum Kaufabschluss 

• Vorstellung und Verkauf unserer exklusiven 
Wohnimmobilien auf Baustellen und im Info-
büro  

• Durchführung von Besichtigungen und Präsen-
tationen 

• Erstellung individueller Angebote und Beglei-
tung von Vertragsverhandlungen 

• Markt- und Wettbewerbsanalyse zur Identifika-
tion neuer Vertriebspotenziale 

• Enge Zusammenarbeit mit internen Abteilungen 
wie Marketing und Geschäftsführung 

 

 

IHR FUNDAMENT 

 

• Abgeschlossene Ausbildung oder Studium im 
Bereich Immobilien, Vertrieb oder eine ver-
gleichbare Qualifikation 

• Erfahrung im Immobilienvertrieb, idealerweise 
im Premiumsegment als Vertriebsmitarbeiter:in 
/ Immobilien Verkäufer:in, Sales Manager:in 
o.Ä. 

• Begeisterung für hochwertige Wohnimmobilien 
und ausgeprägte Kundenorientierung 

• Kommunikationsstärke, Verhandlungsgeschick 
und sicheres Auftreten 

• Selbstständige, strukturierte Arbeitsweise und 
hohe Eigenmotivation 

• Fließende Deutschkenntnisse sowie gute Eng-
lischkenntnisse von Vorteil 

 


