
 

 

 

 

  

DAS IST EIN JOB, DER ZU IHNEN PASST?  
DANN FREUEN WIR UNS, SIE KENNENZULERNEN 

Senden Sie uns bitte zur Vorbereitung auf ein erstes Gespräch Ihren 

Lebenslauf mit Angaben zu Gehaltsvorstellungen und Verfügbarkeit per 

E-Mail an Christina Sailer, personal@conceptbau.de 

 

CONCEPT BAU GmbH 
Hans-Cornelius-Straße 4 
82166 Gräfelfing   
www.conceptbau.de 

 

Zur Verstärkung des Vertriebs unserer hochwertigen Wohnimmobilien suchen wir einen freien 

IMMOBILIENBERATER  in 95448 Bayreuth 
(M/W/D)  auf  selbstständiger Basis  

ÜBER UNS 

Als Projektentwickler und Bauträger und Teil des französischen Konzerns BASSAC SA schaffen wir, die CONCEPT BAU, moderne Eigentums-

wohnungen für Menschen in München und Umgebung. Dabei setzen wir Maßstäbe in Planung, Qualität und Innovation und legen großen 

Wert auf die Entwicklung lebenswerter Wohnimmobilien sowie die Mitgestaltung des Stadtbildes. Heute können wir auf über 40 Jahre Erfah-

rung im Wohnungsbau zurückblicken und haben seither mehr als 7.500 Wohnungen, Reihen- und Doppelhäuser geplant und realisiert. 

DAS BIETEN WIR IHNEN  

 

• Selbstständige Tätigkeit auf Provisionsbasis mit attraktiven Verdienstmöglichkeiten 
• Hochwertige Neubauprojekte eines renommierten Münchner Projektentwicklers 
• Professionelle Vermarktungsunterlagen und vertriebliche Unterstützung 
• Flexible Zeiteinteilung und eigenverantwortliches Arbeiten 
• Langfristige Zusammenarbeit bei erfolgreicher Kooperation 

 

IHR FUNDAMENT 

 

• Gewerbliche Tätigkeit als selbstständiger Immobilien-
berater / Sales Manager (oder die Bereitschaft zur  
Aufnahme) 

• Mehrjährige Erfahrung im Immobilienvertrieb 
• Ausgeprägte Vertriebs- und Abschlussstärke sowie 

ein professionelles Auftreten 
• Unternehmerisches Denken, hohe Eigeninitiative und 

strukturierte Arbeitsweise 
• Sehr gute Deutschkenntnisse, Englischkenntnisse 

von Vorteil 

 

IHRE AUFGABEN 
 

• Eigenverantwortliche Beratung und Betreuung von  
Interessenten vom Erstkontakt bis zum Kaufab-
schluss 

• Präsentation und Vertrieb exklusiver Wohnimmobi-
lien, u. a. auf Baustellen und in Infobüros 

• Durchführung von Besichtigungen und Objekt-  
präsentationen 

• Erstellung individueller Angebote sowie Begleitung 
von Vertragsverhandlungen 

• Beobachtung des Marktes und Identifikation neuer 
Vertriebspotenziale 

• Kooperative Abstimmung mit Marketing und  
Geschäftsführung im Rahmen der Vertriebstätigkeit 

 


